
УЧЕБНЫЙ ПЛАН 

дополнительной профессиональной программы - программы повышения квалификации  

«Закупки в сфере здравоохранения (44-ФЗ)» 

 

 

Год: 2024 

Трудоемкость программы: 144 академических часа. 
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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

1.  
Модуль 1. Закупка медицинских изделий 

по 44-ФЗ 
- 70 - - - - - 59 11 

 

Часть 1. Медицинские изделия в отраслевом 

законодательстве об основах здоровья 

граждан в российской федерации. Что 

нужно знать при организации закупок. 

- 17 - - - - - 16 1 

1.1. Какое изделие является медицинским - 2 - - - - - 2 - 

1.2. 
Как узнать зарегистрировано медицинское 

изделие или нет 
- 2 - - - - - 1 1 

1.3. 

Где найти информацию о медицинских 

изделиях, обращающихся на территории 

Российской Федерации 

- 2 - - - - - 2 - 

1.4. Комплектация медицинских изделий - 2 - - - - - 2 - 

1.5. 
Документы в сфере обращения 

медицинских изделий 
- 2 - - - - - 2 - 

1.6. Классификация медицинских изделий - 3 - - - - - 3 - 

1.7. Выбор кода ОКПД2 - 1 - - - - - 1 - 



1.8. 
Формирование потребности в медицинских 

изделиях 
- 2 - - - - - 2 - 

1.9. 

Общий алгоритм действий заказчика при 

планировании и осуществлении закупки 

медицинских изделий по 44-ФЗ. 

Особенности планирования закупок 

медицинских изделий. 

- 1 - - - - - 1 - 

 

Часть 2. Подготовительные мероприятия к 

определению поставщика медицинских 

изделий 

- 30 - - - - - 24 6 

1.10. Способы закупки медицинских изделий - 4 - - - - - 4 - 

1.11. 
Правила формирования спецификации 

(лота) при закупке медицинских изделий 
- 8 - - - - - 6 2 

1.12. Наименование и описание объекта закупки - 8 - - - - - 6 2 

1.13. Особенности разработки проекта контракта - 2 - - - - - 2 - 

1.14. Правила определения и обоснования цены - 8 - - - - - 6 2 

 
Часть 3. Определение поставщика 

медицинских изделий 
- 19 - - - - - 15 4 

1.15. Требования к участникам закупки - 2 - - - - - 2 - 

1.16. 
Национальный режим при осуществлении 

закупок медицинских изделий 
- 10 - - - - - 8 2 

1.17. Требования к заявке на участие в закупке - 3 - - - - - 3 - 

1.18. Рассмотрение заявок на участие в закупке - 4 - - - - - 2 2 

 

Часть 4. Особенности исполнения 

контрактов на закупку медицинских 

изделий 

- 4 - - - - - 4 - 

1.19. 

Особенности заключения контракта на 

поставку медицинских изделий и его 

исполнения 

- 4 - - - - - 4 - 

2.  

Модуль 2. Закупка лекарственных 

препаратов для медицинского 

применения по 44-ФЗ 

- 68 - - - - - 49 19 



 

Часть 1. Отраслевое законодательство об 

обращении лекарственных средств. Что 

нужно знать при организации закупок 

- 15 - - - - - 13 2 

2.1. 
Базовые вопросы законодательства об 

обращении лекарственных средств 
- 4 - - - - - 4 - 

2.2. 

Правила обращения лекарственных 

препаратов для медицинского применения 

на территории Российской Федерации 

 8 - - - - - 6 2 

2.3. 
Формирование потребности в 

лекарственных препаратах 
 2 - - - - - 2 - 

2.4. 

Общий алгоритм действий заказчика при 

планировании и осуществлении закупки 

лекарственных препаратов по Закону №44-

ФЗ 

 1 - - - - - 1 - 

 

Часть 2. Подготовительные мероприятия к 

определению поставщика лекарственных 

препаратов 

 27 - - - - - 17 10 

2.5. Способы закупки лекарственных препаратов  4 - - - - - 2 2 

2.6. 

Правила формирования спецификации 

(лота) при закупке лекарственных 

препаратов 

 4 - - - - - 2 2 

2.7. 
Наименование и описание объекта закупки, 

применение ЕСКЛП 
 10 - - - - - 6 4 

2.8. Особенности разработки проекта контракта  1 - - - - - 1 - 

2.9. Правила определения и обоснования цены  8 - - - - - 6 2 

 
Часть 3. Определение поставщика 

лекарственных препаратов 
 18 - - - - - 13 5 

2.10. Требования к участникам закупки  2 - - - - - 2 - 

2.11. 
Национальный режим при осуществлении 

закупок лекарственных препаратов 
 8 - - - - - 6 2 

2.12. Требования к заявке на участие в закупке  2 - - - - - 2 - 

2.13. Рассмотрение заявок на участие в закупке  2 - - - - - 1 1 

2.14. Особенности заключения контактов.   4 - - - - - 2 2 



Применение антидемпинговых мер 

 

Часть 4. Особенности исполнения 

контрактов на закупку лекарственных 

препаратов 

 4 - - - - - 4 - 

2.15. 
Особенности исполнения контракта при 

закупке лекарственных препаратов 
 4 - - - - - 4 - 

 
Часть 5. Особенности закупки 

экстемпаральных лекарственных препаратов 
- 4 - - - - - 2 2 

2.16. 
Особенности закупки экстемпаральных 

лекарственных препаратов 
- 4 - - - - - 2 2 

3.  Вебинар «Ответы на вопросы по курсу» - 2 - - - - 2 - - 

 ВСЕГО: - 140 - - - - 2 108 30 

ИА Итоговая аттестация - 4 - - - - - - 4 

 ИТОГО: - 144 - - - - 2 108 34 
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